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Característica Descrição 

Avaliação 

Automática de 
Crédito. 

 

Bloqueios / 
Desbloqueios 

Automáticos de 
Pedidos 

 
Estabelecimento 
de Padrões com 

redução de 
exceções e 

conseqüente 
redução de 

problemas com 

pedidos de 
venda. 

 
Avaliação de 
Crédito dos 

clientes 
automática, com 

maior agilidade 
e precisão na 
Aprovação / 

Reprovação. 
 

 

Permite parametrizar o sistema para bloquear / desbloquear os 

pedidos de venda por vários motivos. 
Existe um programa reavaliador que em horas pré-determinadas 
varre os Pedidos gerando Bloqueios / Desbloqueios. 

Para cada bloqueio podem ser determinados os Usuários 
Habilitados a Desbloquear. 

Gera Log dos Bloqueios / Desbloqueios. 
Exemplos:  

Limite de Crédito Excedido. 
Limite de Crédito não Definido. 
Valor de Títulos em Atraso. 

Quantidade de Títulos em Atraso. 
Dias de Atraso de Títulos. 

Valor de Títulos em Cobrança Jurídica. 
Quantidade de Títulos em Cobrança Jurídica. 
Valor de Títulos em Cobrança Especial. 

Quantidade de Títulos em Cobrança Especial. 
Valor de Cheques-Pré Excedido. 

Quantidade de Cheques-Pré Excedido. 
Quantidade Mínima por Pedido. 
Peso Mínimo por Pedido. 

Valor Mínimo por Pedido. 
Cliente sem Comprar a mais de N dias. 

Cliente nunca comprou. 
Desconto do Item Excedido. 
Bonificação Excedida. 

Desconto+Bonificação Excedida. 
Tabela de Preço não Definida/ 

Dias da Condição de Pagamento Excedido.  

Montagem de 
Carga 

Automática 
 

 

- Permite a Montagem de Carga com seleção automática dos 

pedidos de uma rota. 
- Emissão automática das notas fiscais e bloquetos de uma carga 
montada. 

- Cadastramento das transportadoras e caminhões disponíveis 
com preços por Região / Peso / Entrega ou por Carga Negociada.  

 
Diminuição drástica na burocracia da Montagem de Carga, com 
emissão automática de Notas Fiscais e Bloquetos. 

Roteirização de 

Clientes 

Permite a definição de rotas de entrega, utilizadas nas montagens 
de carga. 

Planejamento das entregas por rotas com redução dos custos de 
transporte. 

Distribuição 
Automática dos 

Títulos nos 
Bancos 

- Permite que se estabeleçam parâmetros de valores ou 
percentuais da cobrança a serem mantidos diariamente com cada 

banco. 
- Possibilita a definição dos bancos para cobrança sem a 
necessidade de manipulação individual dos títulos. 

Maior facilidade de administração de contratos de caução ou 
negociações de cobrança mantidas com os bancos. 
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Integrações 

 
Diminuição das 

digitações e 

respectivos erros. 

- Com Controle de Estoques. 

- Com Escrita Fiscal. 
- Com Contabilidade. 
- Com Planejamento de Produção e Compras. 

- Com Controle de Programas de Produção. 
- Com Custos / Preços de Venda. 

- Com Representantes/Vendedores (comissões) 
- Baixa Total ou Parcial na Carteira de Pedidos de Venda. 

Rotina de 
Comissões 

- Na colocação de um Pedido de Venda a previsão de comissão já 
é calculada para N Representantes / Vendedores: 

- Por Produto; 

- Por Grupo / Subgrupo de Produtos; 
- Por Representante 

- Por Cliente. 
E gravada num Arquivo de Comissões. 

- Na emissão da Nota Fiscal correspondente é gerada a comissão 

no Faturamento e/ou Provisão de comissão para os recebimentos. 
- Na baixa de Títulos é gerada a respectiva comissão. 

- O arquivo de comissões pode ser manipulado por usuário 
habilitado. 

Todo tipo de 
Nota Fiscal 

 

- Com N Códigos Fiscais. 
- Remessa / Retorno de Beneficiamento. 
- Venda para Entrega Futura. 

- De imobilizado. 
- De Leasing. 

- Nota Fiscal Complementar. 
- Serviço / Produto. 
- Mostruário. 

- Demonstração. 
- Transferência para filiais. 

- Bonificação. 
- Permite emissão de pré-nota. 
- Liberação parcial de Pedidos. 

- Com Kit de Venda incluindo e excluindo itens.  
- Com vários tipos de venda ou faturamento habilitados ou não 

para cada usuário. 

Códigos Fiscais 

Parametrizáveis 
Para atender inúmeras situações fiscais 

N Tabelas 

de Preços 

- Por cliente; 

- Por ramo de atividade. 

Estatísticas 

Permite a emissão ou consulta em tela de mais de 30 relatórios a 

respeito dos clientes da carteira de pedidos de venda, das notas 
fiscais emitidas, dos representantes, dos produtos. 

 


